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9.30-9.45

9.45 - 10.30

10.30 - 10.45

ToolsGroup. All rights reserved.

Bienvenida y Presentacién de la Jornada
- Enric Parera. Director General, ToolsGroup Spain.

Novedades de ToolsGroup

- Enric Parera. Director General, ToolsGroup Spain.

- Nacho Ochoa. Director Customer Service, ToolsGroup Spain.

- Ricard Pascual. Director Comercial, ToolsGroup Spain.

- Montse Burgués. Regional Marketing Manager, ToolsGroup Spain.

Presentacion asistentes

Evolucion del Producto SO99+. Caracteristicas y nuevas funcionalidades de la version SO99+ V. 7.4.0

Se presentaran las nuevas funcionalidades de la version 7.4.0 que incluye, entre otras mejoras funcionales, nuevas
pantallas destinadas a analizar el impacto de la actividad promocional sobre las ventas y una nueva gestion de la
apertura de tiendas en entornos retail.

- Marti Di Mauro. Senior Analyst, ToolsGroup Spain.

Café - Networking

Caso practico La Sirena: Un proyecto estratégico con un ROI a corto plazo

En 2012 La Sirena decidid implementar el software S099+ de ToolsGroup con el fin de reorganizar eficientemente
sus procesos de planificacion de la Cadena de Suministro consiguiendo una reduccion del capital circulante.
Automatizar los procesos, disponer de una eficiente planificacion del aprovisionamiento, seguir ofreciendo un
excelente nivel de servicio y todo ello reduciendo el nivel de inventarios son conceptos clave que se abordaron
durante el proyecto y que profundizaremos en este espacio.

- José Luis Gémez. Coordinador Cadena Suministro, La Sirena.
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17.00-17.15
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Caso practico Eroski: Eficiencia logistica al servicio del consumidor

El proyecto entre ToolsGroup y Eroski surgio a raiz de la inmersion d’Eroski en un proceso de mejora de la eficiencia
interna que afectaba a todas las etapas de su cadena de valor, pero con especial incidencia en los procesos logisticos y de
suministro. Francisco Javier Félez, Gestor Aprovisionamiento Alimentacion y No Alimentacion, presentard las caracteristicas
del proyecto, las mejoras alcanzadas hasta el momento y como se traducen en beneficios para el consumidor.

- Francisco Javier Félez, Gestor Aprovisionamiento Alimentacién y No Alimentacion, Eroski.

Almuerzo

Roadnet Transportation Suite

Se presentaran las novedades funcionales que ofrece la Suite de Planificacion del Transporte de RTI. Ademas,
se profundizara en la nueva propuesta SaaS, que aporta numerosas ventajas para el cliente tal y como ya estamos
observando con SO99+.

- Brian R. Callahan. Managing Director - International Sales & Business Development, Roadnet Technologies.

Lanzamiento Supplier Collaboration Hub (SCH) y nuevas funcionalidades Demand Collaboration Hub (DCH)

ToolsGroup propone dos plataformas online para facilitar la colaboracion entre los distintos departamentos de la empresa
y colaboradores externos.

SCH proporciona una plataforma para la publicacion del plan de suministro favoreciendo una mayor visibilidad y
colaboracidn con los proveedores en todas las etapas de la cadena de suministro.

DCH complementa la prevision de la demanda unificando datos de demanda y prevision provenientes de diferentes
fuentes, tanto internas (marketing y ventas) como externas (partners, minoristas, distribuidores o proveedores).

- Santiago Sierra. Senior Analyst, ToolsGroup Spain.
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